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	В сжатой версии Дискуссионного документа сделана попытка выделить основные проблемы. Тем, кто хотел бы более полно разобраться в этих вопросах и лучше понять основу для предложений, рекомендуется изучить основной Дискуссионный документ, с которым можно ознакомиться только в электронной форме на сайте www.iasb.org.

В данной сжатой версии основное внимание уделяется вопросам, связанным с измерением активов. Кроме того, в основном Дискуссионном документе эти вопросы более подробно рассматриваются в контексте пассивов и сделаны аналогичные выводы в отношении как активов, так и пассивов. Основной Дискуссионный документ содержит дополнительные примеры, выдержки из соответствующей литературы и другая вспомогательная информация.
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Комментарии по Дискуссионному документу следует представлять в письменном виде с тем, чтобы они были получены к 19 мая 2006 года.  

Все ответы будут помещены в Государственный архив за исключением тех случаев, когда респондент попросит о сохранении конфиденциальности. Однако, как правило, такие просьбы удовлетворяться не будут, за исключением тех случаев, когда для этого имеются серьезные основания, такие как сохранение коммерческой тайны. Если авторы пришлют свои комментарии факсом или по электронной почте, желательно, чтобы они также прислали их в печатном виде по почте. Комментарии желательно посылать по электронной почте: ed.accounting@cica.ca или по адресу:
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Краткое содержание

В данной работе проанализированы возможные базы измерения активов и пассивов при первоначальном представлении. Вопросы, касающиеся повторного измерения, включая ухудшение качества, будут рассмотрены в последующих работах. Сделанные выводы являются предварительными, они будут переоценены после того, как их потенциальные последствия будут рассмотрены в последующих работах.

В целом в данной работе не рассматривается, когда должно происходить первоначальное представление актива или пассива. Однако в работе предлагается, чтобы первоначальное измерение определялось на дату первоначального представления. Это имеет важные последствия. Например, если цены изменяются между датой проведения переговоров о фиксированной наличной цене и первоначальным представлением приобретенного актива, то тогда,  соответствии с некоторыми базами измерения, актив измеряется на основе цен на более позднюю дату. Кроме того, в данной работе предлагается, подумать над тем, чтобы первоначальное представление недоговорного актива, развившегося в течение определенного периода времени, происходило, для целей первоначального измерения,  когда актив будет готов к участию в создании будущих денежных потоков. 

Вот альтернативные базы измерения, определенные в результате исследования литературы по бухучету: историческая стоимость, текущие затраты (стоимость замены актива и цена замещения), справедливая стоимость, чистая потенциально реализуемая стоимость и потребительная стоимость. В ходе анализа также рассматривается стоимость утраты, сочетающая в себе цену замещения, чистую потенциально реализуемую стоимость и потребительную стоимость в одной модели принятия решения. Альтернативные базы измерения оцениваются с использованием следующих критериев, полученных на основе концептуальных принципов: полезность решения, понятность, уместность, сравнимость и определения активов и пассивов. Также принимаются во внимание изменения в финансовой теории, применение принципов текущей стоимости будущих платежей и принципы статистической вероятности, методы измерения, компьютерные и информационные технологии. Соображения стоимости/ эффективности признаны важными, однако им невозможно дать значимую оценку без рассмотрения конкретных обстоятельств.

На первом этапе анализа измерение рассматривается в разрезе рыночных целей измерения  в сравнении с целями измерения, характерными для компании. Цель измерения рыночной стоимости отражает цену на открытом и активном конкурентном рынке. Измерения, характерные для компании, отражают предположения и ожидания руководства, которые могут отличаться от тех предположений и ожиданий, которые подразумеваются в рыночных ценах. В данной работе сделан вывод о том, что цель измерения рыночной стоимости имеет важные свойства, обусловливающие ее превосходство над целями измерения, характерными для компании, по крайней мере, по первоначальному представлению.

Необходимо договориться по поводу актива или пассива, прежде чем он может быть измерен. Одним из свойств, влияющих на стоимость актива или пассива, является «расчетная денежная единица (единица бухучета)». В данной работе предполагается, чтобы расчетной денежной единицей для целей измерения была, как правило, та денежная единица, в которой компания приобретает актив или берет на себя обязательства. Например, если компания выдает кредиты физическим лицам, то это кредит физическим лицам. Однако если компания приобретает портфель кредитов, то это портфель. Отдельные кредиты в портфеле имеют свою собственную специфику, однако в некоторых случаях процесс агрегации отдельных активов и пассивов  превращает их в новый актив или пассив, и отдельные кредиты теряют свою специфику. Self-constructed активы и установка специализированного оборудования являются примерами такого рода агрегации. В работе предлагается в таких случаях, чтобы расчетной денежной единицей для целей измерения был самый низкий уровень агрегации, при котором определяемый актив будет готов участвовать в создании будущих денежных потоков.

Для определения и применения цели измерения рыночной стоимости требует решения ряда вопросов. Они включают в себя определение «рынка», а также определение и понимание:

(a) достаточность состояния информации;

(b) ассиметрия информации;

(c) доступ к рынку и

(d) множественные рынки.

В данной работе рассмотрены факторы, которые могут объяснить возможность существования различных цен на аналогичные активы на различных рынках в одно и то же время. Во многих случаях на их стоимость влияют различия. Анализ охватывает ряд распространенных ситуаций, включая розничные рынки в сравнении с оптовыми рынками и крупные скидки на большие пакеты и объемы. Работа предлагает, чтобы компания в целом следила за рынком, на котором она приобрела актив или приняла на себя обязательство.

В работе рассматривается подход к операционным издержкам, определяемым как стоимость приращения, которая непосредственно связанна с приобретением, выдачей или реализации актива или пассива, и для целей измерения справедливой стоимости актива или пассива, и не может быть возмещена на рынке в дату измерения. В работе приведены доводы о том, что сумма, которая должна быть представлена как актив или пассив при первоначальном представлении, используя цель измерения рыночной стоимости, не должна быть включена в операционные издержки. Однако в соответствии с целями измерения, характерными для компании, операционные издержки могут быть добавлены к измерению актива или вычтены из измерения обязательства (пассива?).

Существует два источника погрешности измерения, которые могут повлиять на надежность измерения: погрешность оценки и экономическая погрешность. В работе предлагается, оценивая способность делать надежные оценки, следует учитывать оба следующих фактора:

(a) характер и степень погрешности измерения для конкретной базы измерения и 

(b) релевантность (уместность?) и надежность дополнительной информации, которая может быть представлена в связи с погрешностью измерения.

Релевантность каждой базы измерения оценивается в сравнении с идентифицированными критериями, при этом особое значение придается измерению рыночной стоимости в сравнении с измерениями, характерными для компании. Авторы работы придерживаются мнения, что справедливая стоимость важнее других идентифицированных баз по первоначальному представлению. В работе показано, что все альтернативные базы измерения, не являющиеся справедливой стоимостью, прямо или косвенно включают в себя измерения, характерные для компании. По этой причине и по ряду других причин, которые рассматриваются в данной работе, предлагается использовать справедливую стоимость для измерения активов и пассивов по первоначальному представлению при условии, что они могут быть надежно измерены.

Анализ показывает, что в ряде обычных ситуаций существует значительная погрешность при измерении справедливой стоимости. Некоторые из выявленных проблем включают в себя определение того, что составляет рынок, и определение доказательств относительно того, какие входные данные будут использовать участники рынка, когда на данный предмет рынка не существует.

В работе рассматривается вопрос о том, какие базы измерения являются приемлемой заменой справедливой стоимости, когда справедливая стоимость не может быть надежно измерена по первоначальному представлению. В соответствии с основополагающим утверждением о том, что цель измерения рыночной стоимости предоставляет высококачественную информацию, в работе предлагается, чтобы используемая база альтернативного измерения должна быть базой, которая в максимальной степени соответствует цели измерения рыночной стоимости при условии, что она может быть свободно измерена и, когда используются затратные основы, ожидается, что сумма возместима. При оценке затратных основ в качестве возможных заменителей справедливой стоимости по первоначальному представлению, считается, что цена замещения более значима (релевантна?), чем стоимость замены актива, и оба эти фактора чситаются более важными, чем историческая стоимость. Чистая реализуемая стоимость и потребительная стоимость рассматриваются, но не принимаются в качестве заменителей справедливой стоимости по первоначальному представлению. Однако повторно определенные концепции реализуемой стоимости и текущей стоимости и текущей стоимости будущих платежей, применяемые как можно более последовательно с целью измерения справедливой стоимости, рассматриваются как возможные оценки или заменители справедливой стоимости.

Анализ указывает, что во многих случаях цена замещения вряд ли может быть показателем надежной оценки, а стоимость замены актива в некоторых ситуациях может быть надежно оценена, а цена замещения – нет. Также существуют значительные ограничения по надежности измерений исторической стоимости, в особенности погрешность, присущая in any one-to-many cost allocations, и невключение затрат, понесенных до того, как актив или пассив подпадет под первоначальное представление. Тем не менее, авторы работы согласны с тем, что в некоторых случаях историческая стоимость может быть приемлемым заменителем. Стоимость утраты преодолевает некоторые из потенциальных ограничений каждой из компонентных баз измерения, которые оцениваются отдельно, и авторы предлагают усовершенствовать правило решения стоимости утраты в свете анализа альтернативных баз измерения.

На основе вышеуказанного анализа для активов и пассивов, когда они первоначально представляются,  предлагается четырехуровневая иерархия измерения:

Уровень 1 – определяемые рыночные цены; все корректировки соответствуют корректировкам, которых можно ожидать от участников рынка.

Уровень 2 – принятые модели или методы оценки; все существенные входные данные соответствуют входным данным, использования которых можно ожидать от участников рынка.

Уровень 3 – текущая стоимость (т.е., стоимость замены актива и цена замещения); с возможностью замены на историческую стоимость, при условии что может быть сделан надежный прогноз и можно ожидать, что сумма возвратна.

Уровень 4 – модели и методы, использующие только входные данные, характерные для компании, когда этого нельзя избежать и когда они не являются явно несоответствующими моделям и методам, использования которых можно ожидать от участников рынка.

Только измерения Уровня 1 и Уровня 2 могут рассматриваться как «справедливая стоимость». Базы Измерения Уровня 3 и 4 достаточно релевантны и надежны, чтобы использовать их как заменители справедливой стоимости, но недостаточно основаны на ожиданиях рынка, чтобы рассматривать их как «справедливую стоимость».

Если ним одна из вышеуказанных альтернатив измерения не является допустимой, данная статья не отвечает условиям для представления в качестве актива или пассива.

В работе выделен ряд областей, в которых необходимо проведение глубокого исследования, сделаны рекомендации для такого исследования. 

Предложение представлять комментарии

Предлагается представлять комментарии по любому аспекту Дискуссионного документа. Особенно важны ответы на следующие вопросы и обоснование этих ответов.

Комментарии по Дискуссионному документу следует представлять в письменном виде так, чтобы они были получены к 19 мая 2006 года.

Вопросы

В следующих вопросах даны ссылки как на сжатую версию, так и на основой дискуссионный документ.

Вопрос 1. Согласны ли Вы с тем, что список выделенных возможных баз измерения (см. параграфы 33-51 сжатой версии и параграфы 69-74 основного дискуссионного документа) содержит базы, которые необходимо рассмотреть? Если нет, пожалуйста, укажите и объясните изменения, которые Вы бы внесли.

Вопрос 2. Согласны ли Вы с рабочими терминами, определениями и поддерживающими их толкованиями каждой из выделенных баз измерения (см. параграфы 33-51 сжатой версии и параграфы 77-96 основного дискуссионного документа)? Если нет, пожалуйста, укажите и объясните изменения, которые Вы бы внесли. В частности, есть ли у Вас какие-либо замечания к термину «справедливая стоимость» и его определению (в свете  изложенного в параграфах 46-48 сжатой версии и параграфах 88-93 основного дискуссионного документа)?

Вопрос 3. Высказывается мнение о том, что существует два основных источника различий между выделенными базами для измерения активов и пассивов по первоначальному представлению:

(a) цели измерения рынка в сравнении с целями измерения, характерными для компании и

(b) различия в определении свойств активов и пассивов, определяющих стоимость.

(См. параграф 52 сжатой версии и параграф 97 основного дискуссионного документа). Это мнение и его концептуальные последствия являются предметом рассмотрения глав 4 и 5. Согласны ли Вы с тем, что это основные источники различий между базами измерения активов и пассивов по первоначальному представлению? Если нет, пожалуйста, укажите основные источники различий, которые Вы выявили, и приведите основные причины, обосновывающие свое мнение. По различным основным источникам, выделенным Вами, пожалуйста, укажите, как их можно проверить и протестировать? 

Вопрос 4. В работе проводится анализ цели измерения рыночной стоимости и важных свойств рыночной стоимости. 

(a) Считаете ли Вы, что в работе дается разумное определение цели рыночной стоимости и важных свойств рыночной стоимости для целей измерения финансового отчета (см. параграфы 54-56 и 105-112 сжатой версии и параграфы 99-110 и 236-241 основного дискуссионного документа)? Если нет, пожалуйста, объясните, почему нет, и какие изменения Вы бы предложили, и какие различные дополнительные соображения по вашему мнению должны быть рассмотрены,

(b) Согласны ли Вы с предлагаемым определением рынка (см. параграфы 55-56 сжатой версии и параграфы 107-110 основного дискуссионного документа). Если нет, пожалуйста, объясните, почему Вы не согласны, и укажите какие изменения, Вы бы внесли, и каким вопросам следует уделить дополнительное внимание.

Вопрос 5. Согласны ли Вы с определением и описанием целей измерения, характерных для компании (см. параграф 57 сжатой версии и параграфы 112-116 основного дискуссионного документа), и их связь с намерениями руководства (см. параграф 58 сжатой версии и параграфы 117-121 основного дискуссионного документа). Если нет, объясните, почему Вы не согласны.

Вопрос 6. Согласны ли Вы со сравнением целей измерения рынка и целей измерения, характерных для компании (см. параграф 59 сжатой версии и параграф 122 основного дискуссионного документа), и с предлагаемым выводом о том, что цель измерения рыночной стоимости имеет важные свойства, делающие ее более релевантной, чем цели измерения, характерные для компании, для активов и пассивов по первоначальному представлению (см. параграфы 60-61 сжатой версии и параграфы 123-129 основного дискуссионного документа). Если нет, объясните, почему Вы не согласны.

Вопрос 7. 
(a) Приводится вывод о том, что на дату измерения может существовать только одна рыночная (справедливая) стоимость актива или пассива (см. параграф 62 сжатой версии и параграфы 131-138 основного дискуссионного документа). Согласны ли Вы с этим выводом? Если нет, объясните, почему Вы не согласны.
(b) Прелагается вывод о том, что различия между очевидными рыночными стоимостями на кажущиеся идентичными  активы или пассивы по первоначальному представлению могут объясняться:

(i) различиями между свойствами активов и пассивов, торгующихся на различных рынках, влияющими на стоимость, или

(ii) дебитами или кредитами, характерными для компании.

(См. параграф 63 сжатой версии и параграфы 131-138 основного дискуссионного документа). Однако авторы работы отмечают, что наличие нескольких рынков для некоторых активов и пассивов и вероятность того, что они могут быть вызваны ограничениями доступа к рынку, требующими дальнейшего изучения (см. параграфы 74-82 сжатой версии и параграфы 95-109 основного дискуссионного документа).

Согласны ли Вы с этими предложениями, в рамках приведенных разъяснений и описаний? Если нет, объясните, почему Вы не согласны.

Вопрос 8. Согласны ли Вы с тем, что обязательство по оплате имеет одинаковую справедливую стоимость, независимо от того, идет ли речь об активе или о пассиве, и что кредитный риск, связанный с обязательством по оплате, входит в определение этой справедливой стоимости с одинаковыми последствиями, независимо от того, идет ли речь об активе или о пассиве (см. параграф 65 сжатой версии и параграфы 142-147 основного дискуссионного документа).

Вопрос 9. В работе высказываются следующие предположения  в отношении определения единиц бухучета актива или пассива, который измеряется по первоначальному представлению: 

(a) Соответствующая отдельная статья или единица портфеля по первоначальному представлению обычно является единицей бухучета, в которой отчитывающаяся компания приобрела актив или взяла на себя обязательство (см. параграфы 67-70 сжатой версии и параграфы 149-154 основного дискуссионного документа).

(b) Соответствующим уровнем агрегации для недоговорных активов по первоначальному представлению является самый низкий уровень агрегации, при которой определяемый актив будет готов участвовать в создании будущих денежных потоков в виде продажи или использования (см. параграфы 71-73 сжатой версии и параграфы 157-161 основного дискуссионного документа).

Согласны ли Вы с этими предложениями, в рамках приведенных разъяснений и описаний? Если нет, объясните, почему и в каких отношениях Вы не согласны.

Вопрос 10. Высказывается предположение, что во многих случаях наилучшим рыночным источником по первоначальному представлению является рынок, на котором приобретался измеряемый актив или было выдано измеряемое обязательство. Однако отмечаются некоторые значимые ситуации, в которых может быть другой источник, и предлагается провести исследование нескольких возможных рынков (см. параграфы 75-82 сжатой версии и параграфы 162-182 основного дискуссионного документа). Согласны ли Вы с тем, что в работе проведен разумный анализ рыночных источников и их последствий по первоначальному представлению? Если нет, объясните, почему Вы не согласны, и укажите, какой дополнительный анализ или исследование, по Вашему мнению, следует провести?

Вопрос 11. В работе сделан вывод о том, что операционные издержки, в соответствии с определением, не входят в справедливую стоимость актива или пассива по первоначальному представлению (см. параграфы 86-87 сжатой версии и параграфы 193-200 основного дискуссионного документа). Согласны ли Вы с вышеуказанным выводом? Если Вы не согласны, пожалуйста, объясните причины, и каковы, по Вашему мнению, будут последствия Вашего собственного взгляда для измерения справедливой стоимости активов и пассивов по первоначальному представлению?

Вопрос 12. Согласны ли Вы с высказанным мнением о том, что, когда приемлемого уровня надежности достигает несколько баз измерения, следует выбирать наиболее релевантную из этих баз (см. параграф 89 сжатой версии и параграф 202 основного дискуссионного документа). Если Вы не согласны, пожалуйста, объясните причины, и объясните свой подход к компромиссу между релевантностью и надежностью альтернативных баз измерения.

Вопрос 13. Согласны ли Вы с тем, что существует два источника ограничений по надежности измерения – оценка погрешности  и экономическая погрешность – а также с рассмотрением этих источников, приведенным в статье (см. параграф 90-100 сжатой версии и параграфы 204-216 основного дискуссионного документа)? Если нет, пожалуйста, объясните свою точку зрения.

Вопрос 14. Согласны ли Вы с тем, что справедливая стоимость является наиболее релевантным измерением активов и пассивов по первоначальному представлению активов и пассивов, и поэтому она должна использоваться, когда ее можно оценить с приемлемой степенью надежности (см. анализ справедливой стоимости и альтернативных баз в Главе 7 и рассмотрение даты измерения по первоначальному представлению в параграфах 179-180 сжатой версии и параграфе 410-415 основного дискуссионного документа)? Если нет, объясните причину. 

Вопрос 15. Согласны ли Вы с тем, что в некоторых распространенных ситуациях провести надежную оценку справедливой стоимости по первоначальному представлению невозможно (см. параграф 104 сжатой версии и параграфы 232-277 основного дискуссионного документа)? И более конкретно, согласны ли Вы с тем, что:

(a) не следует считать, что цена обмена по одной сделке равна справедливой стоимости, за исключением тех случаев, когда имеются убедительные доказательства того, что это именно так (см. параграфы 115-118 сжатой версии и параграфы 263-268 основного дискуссионного документа) и

(b) Не может считаться, что модель или метод измерения дает надежную оценку справедливой стоимости актива или пассива, когда оценка в значительной степени зависит от ожиданий, характерных для компании, и, при этом, невозможно доказать, что они совместимы с ожиданиями рынка (см. параграфы 115-118 сжатой версии и параграфы 263-268 основного дискуссионного документа)?

Пожалуйста, объясните свои взгляды на этот вопрос, если они существенно отличаются от выводов и подкрепляющих их доводов, представленных в данной работе.

Вопрос 16. Согласны ли Вы с анализами и выводами в отношении сравнительной релевантности и надежности:

(a) исторической стоимости (см. параграфы 120-137 сжатой версии и параграфы 281-319 основного дискуссионного документа)

(b) текущей стоимости - стоимость замены актива и цена замещения (см. параграфы 138-154 сжатой версии и параграфы 320-361 основного дискуссионного документа)

(c) чистой реализуемой стоимости (см. параграфы 155-100 сжатой версии и параграфы 362-375 основного дискуссионного документа)

(d) потребительной стоимости (см. параграфы 162-169 сжатой версии и параграфы 376-392 основного дискуссионного документа) и

(e) стоимости утраты (см. параграфы 170-178 сжатой версии и параграфы 393-409 основного дискуссионного документа)?

Пожалуйста, объясните причины своего несогласия, и какие рекомендации Вы можете предложить относительно дополнительного анализа или исследования, которые, по Вашему мнению, следует провести.

Вопрос 17. В работе рассматриваются заменители справедливой стоимости, когда справедливая стоимость актива или пассива не может быть надежно оценена по первоначальному представлению. Согласны ли Вы с тем, что, когда в качестве заменителей справедливой стоимости по первоначальному представлению используются другие базы измерения, они должны быть применены на основаниях, в максимальной степени совместимых с целью измерения справедливой стоимости (см. параграф 186 сжатой версии и параграф 417 основного дискуссионного документа)? Если нет, пожалуйста, объясните, почему.

Вопрос 18. Согласны ли Вы с предлагаемой иерархией для измерения активов и пассивов по первоначальному представлению (см. Главу 8). Если нет, пожалуйста, объясните причины своего несогласия, и какие альтернативы Вы могли бы предложить?

Вопрос 19. Есть ли у Вас замечания по каким-либо другим вопросам или предложения, включая предложения о проведении дальнейших исследований (см. параграф 189 сжатой версии и параграф 441 основного дискуссионного документа).

Глава 1 – Цель и масштаб проекта

Цель
1. В рамках данного проекта проводится предварительное исследование баз измерения для активов и пассивов, которые представляются в финансовых отчетах. Проект будет осуществляться поэтапно. В работе проводится анализ возможных баз для измерения по первоначальному представлению. Анализы и предлагаемые принципы для измерения по первоначальному представлению лежат в основе последующих этапов, которые связаны с повторным измерением и ухудшением качества????
2. Существующие стандарты и практики измерения непоследовательны, ряд важных проблем, связанных с измерением, остаются нерешенными или решаются неудовлетворительно. Кроме того, правила измерения в концептуальных основах ограничены и устарели. Цель проекта состоит в обеспечении базы для устранения этих проблем.

Масштаб проекта

3. Основное направление данного предварительного исследования – важные базовые вопросы, при этом вопросы так называемого второго порядка могут быть перенесены на более поздние этапы исследования или рассмотрены в рамках других проектов. Учитывая вышесказанное, данное предварительное исследование не касается:

(a) изменений в покупательной способности денежной единицы, т.е., последствий инфляции /дефляции (несмотря на то, что вопросу относительных возможностей различных баз измерения в плане отражения последствий конкретных изменений цен уделяется внимание);

(b) последствий применения  различных баз измерения для отчетности о финансовой деятельности – это предмет отдельного совместного проекта IASB (Международного совета по стандартам бухучета) и FASB (Совет по стандартам финансового учета) (несмотря на то, что рассматривается вопрос о последствиях применения измерения активов и пассивов для отчетов о доходе, признавая, что ряд баз измерения частично основан на некоторых концепциях представления дохода и поддержания капитала);

(c) вопросов конвертации иностранной валюты;
(d) вопросов налога на прибыль (другими словами, для упрощения анализа предполагается, что налогов на прибыль нет);

(e) вопросов, специфических для определенных отраслей; и

(f) активов и пассивов, вытекающих из сделок, заключенных не «на расстоянии вытянутой руки».

Взаимозависимость представления и измерения

4. Принципы IASB гласят:

«Измерение является процессом определения денежных сумм, по которым элементы финансовых отчетов должны быть представлены и показаны в балансовом отчете и отчете о прибылях и убытках. Это предполагает выбор определенной базы измерения» (параграф 99)

«Представление» определяется в Принципах IASB как:

«… процесс включения в балансовый отчет или отчет о прибылях и убытках статьи, соответствующей определению элемента и удовлетворяющей критерию представления…» (параграф 82).

5. В данной работе рассматривается измерение, когда стандарты бухучета требуют первоначального представления в финансовых отчетах. Она не касается случаев, когда активы и пассивы должны представляться первоначально или когда должно быть проведено повторное измерение. Также она не касается измерения сумм, которые должны быть указаны в дополнительных финансовых отчетах.

6. Между представлением и измерением существуют значительные взаимозависимости. Одним из критериев представления является то, что «статья имеет цену или стоимость, которая может быть надежно измерена» (Принципы IASB, параграф 83(b)). Несмотря на то, что надежность измерения важна при оценке сроков первоначального представления, оно также является важным соображением при оценке возможных баз измерения. Надежность измерения оценивается в данной работе именно последним из указанных способов.

Отношение к повторному измерению

7. Между первоначальным измерением и повторным измерением четкого различия нет. Принятие определенных баз измерения по первоначальному представлению может ограничивать альтернативы по повторному измерению или препятствовать им. Поэтому любые выводы, полученные относительно измерения по первоначальному представлению, неизбежно носят предварительный характер и будут переоценены в ходе анализа их потенциальных последствий для повторного измерения.

Аналитический подход

8. Подход при разработке концептуальных теорий и гипотез, касающихся различных возможных баз измерения, в первую очередь является дедуктивным (сверху вниз) подходом. Индуктивный (снизу вверх) подход служит, в первую очередь, в качестве «проверки в реальных условиях» по концептуальному анализу и предварительным рабочим выводам, сделанным на его основе.

Другие вопросы, рассмотренные в основном документе

· Значение вопросов измерения по первоначальному представлению

· Глоссарий важных терминов (Приложение А)

Глава 2 – Критерии оценки

9. Оценка возможных баз измерения требует согласованного набора критериев, которые могут применяться к каждой возможности. Авторы работы оценивают возможные базы измерения в сравнении с существующими концептуальными основами, которые интерпретируются в свете внешних изменений и новых обстоятельств.

Ключевые аспекты концептуальных основ

Цели финансовой отчетности
10. Принципы IASB, а также принципы нескольких других национальных разработчиков стандартов, определяют полезность решения, как основную цель финансовой отчетности. Основная цель полезности решения обычно состоит в том, чтобы придать значение полезности для целей прогнозирования и feedback value, в связи с целями прогнозирования (см. рассмотрение релевантности ниже).

11. Во всех принципах также упоминается цель руководства. Руководство в настоящее время определяется в общих выражениях. Например, В Изложении концепций финансового учета FASB №1, Цели финансовой отчетности предприятий (CON 1), говорится:

«Руководство предприятия периодически отчитывается перед владельцами не только за хранение и защиту ресурсов предприятия, но также за их эффективное и выгодное использование и в максимально возможной степени за защиту от неблагоприятного экономического воздействия таких экономических факторов как инфляция, дефляция, технологические и социальные изменения (параграф 50)».

Качественные характеристики

Релевантность

12. Финансовая информация считается релевантной «… когда она влияет на экономические решения пользователей …» (Принципы IASB, параграф 26). В параграфах 46-57 Изложения концепций финансового учета FASB № 2, «Качественные характеристики данных учета» (CON 2) подробно рассматривается эта характеристика. В частности, параграф 47 CON 2 релевантность описана следующим образом:
«Для того, чтобы быть релевантной для инвесторов, кредиторов и других лиц для инвестиций, кредитования и аналогичных решений данные учета должны быть способны повлиять на решение, помогая пользователям сформировать прогнозы относительно результатов прошлых, настоящих и будущих событий, а также подтвердить или исправить ожидания».

Таким образом, обычно считается, что релевантность охватывает два основных измерения – прогнозную value и feedback value. Принципы некоторых разработчиков национальных стандартов также учитывают своевременность как важную характеристику релевантности.

Прогнозная value

13. Принципы IASB частично указывают:

«Экономические решения, принимаемые пользователями финансовых отчетов, требуют оценки способности компании зарабатывать наличность и эквиваленты наличности, а также времени и уверенности в том, что они будут заработаны.» (параграф 15) 

«Информация об экономических ресурсах, контролируемых компанией, и ее способность в прошлом изменять эти ресурсы помогают прогнозировать способность компании зарабатывать наличность и эквиваленты наличности в будущем.» (параграф 16)

Feedback value

14. В параграфе 27 Принципов IASB и соответствующих материалах в других принципах рассматривается подтверждающая роль финансовой информации. Например, в CON 2 говорится:

«Информация о деятельности в прошлом, не известная ранее, явно снижает неуверенность относительно их результата, также информация о деятельности в прошлом обычно является важной отправной точкой для попыток прогнозировать последствия соответствующей деятельности в будущем». (параграф 52)

Надежность

15. В Принципах IASB говорится, что:
«Информация имеет качество надежности, когда она свободна от существенных ошибок и предвзятости, когда пользователи на ее основе могут добросовестно заявлять, то что она имеет целью сообщить или то, что на разумных основаниях можно ожидать, что она содержит». (параграф 31)

16. Можно считать, что надежность имеет три взаимосвязанных аспекта:

(a) Достоверность представления – соответствие измерения (заявления???) экономическому явлению, которое оно имеет целью представлять.

(b) Нейтральность – свобода от предвзятости.

(c) Проверяемость – компетентные и независимые наблюдатели (включая аудиторов) едины во мнении относительно, например, суммы, получающейся в результате применения определенной базы измерения, в рамках разумной степени точности.

Сравнимость

17. Сравнимостью является «Качество информации, дающее возможность пользователям определять сходства и различия в двух комплектах экономических явлений» (CON 2 Глоссарий терминов). В Принципах IASB говорится, что пользователи должны быть в состоянии сравнить финансовую информацию компании в течение времени и между различными компаниями (параграф 39).

Понятность

18. Считается важным, чтобы финансовая информация была понятна пользователям. Однако важное значение имеет следующее:

«Для этой цели считается, что пользователи имеют разумные знания о бизнесе, экономической деятельности, бухучете и желание изучить информацию с разумной степенью старательности». (Принципы IASB, параграф 25)

Экономические цели и их воплощение в «Активах» и «Пассивах»

19. Информация о суммах (стоимость), сроках и неопределенности потоков эквивалентов наличности считается основной целью финансового учета. Последствием этого является то, что «активы» (экономические ресурсы, в конечном счете отражающие ожидаемые прямые или непрямые денежные потоки или выгоды, эквивалентные наличности) и «пассивы» (текущие обязательства, отражающие ожидаемые оттоки экономических ресурсов, в конечном счете оттоки наличности или эквивалентов наличности) являются основным предметом измерения финансовой отчетности. Поскольку именно качество активов и пассивов, связанное с ожиданием эквивалентов наличности, является основной целью коммерческой деятельности, представляется правильным сделать вывод, что это качество должно быть основной целью бухгалтерского измерения».

20. Цель ожиданий, связанных эквивалентом наличности, состоит не в том, чтобы предположить, что надлежащей базой для измерения отдельных активов и пассивов обязательно является какая-либо стоимость выхода, такая как чистая реализуемая стоимость. Отношения между ожидаемыми потоками эквивалентов денежной наличности компании в целом или сегментов бизнеса, а также вклад отдельных активов и пассивов в эти потоки является сложным вопросом, он будет рассматриваться в последующих главах данной работы.

Ограничения, связанные с затратами/выгодами

21. Во всех Принципах отмечаются трудности, связанные с уравновешиванием затрат и выгод, Принципы признают, что это в значительной степени процесс суждения. При рассмотрении ограничений, связанных с затратами / выгодами важно определять различные типы затрат и кто их несет, а также различные типы выгод и кто ими пользуется. Большую часть затрат по предоставлению финансовой информации первоначально несет компания, а выгоды получают как компания, так и внешние пользователи информации. В частности, пользователи финансовой информации получают непосредственную выгоду из финансовой информации, делая прогнозы и подтверждая их. Обычно затраты для компаний  более очевидны и лучше поддаются количественному выражению, чем выгоды, но это не означает, что эти выгоды менее важны. Например, усовершенствованная финансовая информация для пользователей, снижающая погрешность информации и повышающая полезность решений, может дать существенную экономическую выгоду в виде снижения стоимости капитала компаний и, возможно, содействуя доверию к рынкам капитала. Также необходимо учесть возможные последствия альтернативных бухгалтерских измерений по стоимости анализа и интерпретации финансовой информации.

Ограничения концепций, содержащихся в Принципах

22. Принципы устанавливают согласованные основные качества полезной финансовой информации и сужаю круг рационально приемлемых возможностей, но их недостаточно для достижения согласия по единой базе измерения или о том, каким образом в различных обстоятельствах выбрать одну из нескольких различных баз измерения.

Внешние изменения и новые обстоятельства

23. Критерии оценки альтернативных баз измерения интерпретируются и применяются в свете новых обстоятельств в финансовой теории и литературы и практики по ценообразованию на рынках капитала, применение текущей стоимости будущих платежей и методов статистической вероятности, методов измерения, компьютерной и информационной технологии. Эти новые обстоятельства суммированы в следующих параграфах.

24. Теория текущей стоимости будущих платежей была расширена и применяется более широко при измерении активов и пассивов. Изложение концепций финансового учета FASB No.7 «Использование информации о денежных потоках и текущей стоимости будущих платежей в бухгалтерских измерениях» (CON 7) сделало важный вклад в данную область, так же как и некоторые другие разработчики стандартов. В настоящее время существует множество примеров применения концепций текущей стоимости будущих платежей в стандартах бухучета. Однако такие стандарты варьируются в своем применении концепций текущей стоимости будущих платежей (в базе для оценки денежных потоков и определения процентных ставок). За исключением CON 7 в Соединенных Штатах и, в ограниченной степени, Изложения принципов финансовой отчетности Совета по стандартам бухучета Соединенного Королевства, связь между принципами текущей стоимости будущих платежей и возможными базами измерения в концептуальных основах не рассматриваются.

25. Возникновение рынков капитала внесло свой вклад в развитие финансовой теории и практики в части установления цен на активы и пассивы и сопутствующих рисков (например, установление цен на опционы и его применение к опционам служащих компаний на получение акций, а также концепция реальных опционов). Кроме того, события на рынках капитала вызвали создание все более сложных деривативов и других инструментов, а также механизмы финансирования и бизнеса, с целью изоляции и дробления определенных рисков. Это вынудило разработчиков национальных стандартов попытаться адаптировать или переработать традиционные бухгалтерские подходы к представлению и измерению, которые оказались неадекватными для работы с этими явлениями. Эти усилия, в свою очередь, высветили необходимость лучше понять и определить логические связи между концепциями бухучета, финансов, установления цен на рынках капитала и управления риском, а также экономические цели, которые привели к созданию этих инструментов и механизмов.

26. Говоря более конкретно, была проведена всесторонняя работа по измерению справедливой стоимости финансовых инструментов, особенно в отношении принципов и моделей, лежащих в их основе и выведенных из рынков капитала и финансовой теории.

27. Теория статистической вероятности все больше интегрируется в бухгалтерское измерение (например, в использовании оценок «ожидаемой стоимости», взвешенных с учетом вероятности при учете резервов по обязательствам).

28. Развитие компьютерной и информационной технологии позволило быстро и рентабельно обрабатывать массивы данных и проводить сложные расчеты. Это развитие, в свою очередь, позволили, например, производить моделирование измерения, которое несколько лет тому назад невозможно было представить себе на практике.

29. Как представляется, эти новые события совместимы с вышеуказанными целями концептуальных основ и качественными характеристиками или сущностью концептуальных определений «активов» и «пассивов». Скорее, они должны объяснять и фокусировать применение этих базовых критериев концептуальных основ к оценке альтернативных баз измерения. При этом, эти более широкие параметры в отношении текущей стоимости будущих потоков, финансов, рынков капитала и статистической вероятности могут помочь преодолеть ограничения существующих целей концептуальных основ и вспомогательных концепций.

Другие вопросы, рассмотренные в основном документе

· Концепции капитала и поддержания капитала

· Различия между концептуальными основами (Приложение В)

Глава 3 – Возможные базы измерения по первоначальному представлению

Определение первоначального представления
30. Рассмотрение критериев представления выходит за рамки данной работы. Ее цель состоит в том, чтобы рассмотреть измерение активов и пассивов, когда стандарты бухучета требуют их первоначального представления. Однако в работе изложены важные презумпции относительно того, что составляет первоначальное представление для целей измерения. В частности, презумпции необходимы в отношении:

(a) соответствующей даты измерения для активов , приобретенных на основе предыдущих договоров, и

(b) отличия измерения по первоначальному представлению от повторного измерения в отношении активов, для построения которых необходимо время.

31. Авторы работы высказывают предположение, что первоначальное измерение статьи должно определяться на дату первоначального представления. Это имеет важные последствия. Например, если цены меняются между датой проведения переговоров о фиксированной наличной цене и первоначальным представлением приобретенного актива, то тогда, в соответствии с некоторыми базами измерения, актив измеряется на основе цен в более позднюю дату. Этот вопрос рассматривается более подробно в параграфах 179-180 настоящей работы.

32. Более того, авторы работы высказывают предположение, что считается, что первоначальное представление недоговорного актива, для построения которого необходимо время, происходит, для целей первоначального измерения, тогда, когда актив становится готовым для участия в создании будущих денежных потоков.

Возможные базы измерения по первоначальному представлению

33. Авторы работы предлагают следующие возможные базы измерения по первоначальному представлению, также они предлагают рабочие определения, основанные в качестве начального ориентира на определениях, которые используются в настоящее время в Международных стандартах финансовой отчетности.

34. Историческая стоимость: Активы учитываются по справедливой стоимости встречного удовлетворения, предоставленного для их приобретения в момент их приобретения. Пассивы учитываются по справедливой стоимости встречного удовлетворения, полученного в обмен на принятие на себя обязательств в тот момент, когда они были приняты.

35. Это основано на определении «исторической стоимости» в глоссарии IASB и параграфе 100(а) Принципов IASB со следующими изменениями:

(a) В определении IASB говорится: «Активы учитываются в сумме выплаченной наличности или эквивалентов наличности или справедливой стоимости представленного встречного удовлетворения …». Высказывается предположение, что слова «наличности или эквивалентов наличности» являются избыточными, так как сумма выплаченной наличности или эквивалентов наличности всегда должна быть равна справедливой стоимости представленного встречного удовлетворения.

(b) В определении IASB говорится: «Пассивы учитываются в сумме средств, полученных в обмен на обязательство». Слова «сумма средств» заменены словами «справедливая стоимость встречного удовлетворения», чтобы дать более точное определение, соответствующее определению исторической стоимости активов.

(c) Определение IASB продолжает: « … или при некоторых обстоятельствах (например, налоги на прибыль) в суммах наличности или эквивалентов наличности, которые должны быть уплачены для выполнения обязательства при обычном ходе бизнеса». Эта фраза была удалена из вышеуказанного определения, так как она, как представляется, описывает ожидаемое измерение стоимости, а не измерение, соответствующее цели исторической собственности.

36. Определение аналогично определениям, которые в настоящее время используются разработчиками национальных стандартов. Однако некоторые его аспекты открыты для дополнительных толкований. Для целей настоящей работы принятое определение основано на следующей интерпретации:

(a) «справедливая стоимость представленного встречного удовлетворения». Большинство проанализированных определений содержат слова с таким значением. Однако определения некоторых разработчиков стандартов (например, Новой Зеландии) указывают, что историческая стоимость актива – это сумма затрат, которые могут быть отнесены к данному активу, что может включать в себя распределение затрат (например, накладные расходы по фиксированным активам), произведенных в какой-то момент в прошлом. Ряд стандартов и методов бухучета соответствуют этой последней интерпретации, которую, по-видимому, сложно в полной мере примирить с мнением о том, что историческая стоимость актива должна быть справедливой стоимостью встречного удовлетворения, представленного в дату приобретения актива. Эта позиция, а также некоторые другие различия в мнениях относительно того, как должна интерпретироваться база измерения исторической стоимости, рассматривается в Главе 7.

(b) «приобретать». Предполагается, что этот термин должен интерпретироваться как охватывающие все возможные способы приобретения актива, включая способ приобретения за счет обмена наличностью или эквивалентами наличности, установки, строительства или развития.

(c) Корректировки на амортизацию и ухудшение качества. Предполагается, что термин «историческая стоимость» - это сумма до корректировок по ухудшению качества или амортизации процентов или изнашивания. Если имеется намерение включить в сумму такие корректировки, ее описание будет соответствующим образом изменено, например, «историческая стоимость минус накопленная амортизация».

37. Использование термина «основа исторической стоимости» иногда включает в себя методы измерения, не соответствующие вышеуказанному определению; например, понижать стоимость активов ниже покупной цены (или амортизированная стоимость), отражая снижение качества. В зависимости от характера отличий от исторической стоимости, соответствующие базы часто описывают такими терминами как «модифицированная историческая стоимость»,  «низшая из величин – покупная цена и рынок» или «смешанная база измерения». Различные модификации базы исторической стоимости рассматриваются при анализе сравнительных свойств альтернативных бах измерения в Главе 7 основного документа (см. параграфы 282-286 основного документа).

38. Текущая стоимость: наиболее экономически выгодная  стоимость актива или его эквивалентной производственной мощности или потенциала срока службы. Данное определение включает в себя стоимость замены актива и цена замещения, которые определяются следующим образом:

Стоимость замены (актива): Наиболее экономически выгодная текущая стоимость замены существующего актива идентичным активом.

Цена замещения (актива): Наиболее экономически выгодная текущая стоимость замены существующего актива активом эквивалентной производственной мощности или потенциала срока службы.

39. Стандарты IASB определили цену замещения как « … текущую стоимость аналогичного приобретаемого актива, нового или бывшего в употреблении, или актива эквивалентной производственной мощности или потенциала срока службы» (см. IAS 15.13 – в настоящее время отменена). Она обычно называется «текущая стоимость».

40. В вышеуказанном рабочем определении к обычному определению стоимости замены добавлены слова «наиболее экономически выгодная». Это сделано для того, чтобы привести его в соответствие с принятым определением «цены замещения» и сделать его отличным от цели измерения исторической стоимости по первоначальному представлению.

41. Некоторые источники ссылаются на «цену замещения /стоимость замены актива». Это не считается отдельной базой измерения, и термин не используется в документе. Считается, что концепции «цены замещения» и «стоимости замены актива» учитываются в любом уменьшении суммы, которая является результатом износа и устаревания.

42. Чистая реализуемая стоимость (актива). Прогнозируемая продажная цена при обычном ходе осуществления бизнеса минус прогнозируемые затраты по завершению и прогнозируемые затраты, необходимые для осуществления продажи.
43. Это определение из Глоссария IASB, IAS 2.6 и IAS 2.7. Другие разработчики стандартов и другие авторитетные источники дают определение в аналогичных терминах. Несмотря на то, что это не явствует из вышеуказанного определения, считается, что это текущая стоимость, т.е., стоимость на дату измерения. 
44. Потребительная стоимость (актива): текущая стоимость прогнозируемых будущих денежных потоков, ожидаемая от продолжения использования актива и от его ликвидации в конце срока пользования.
45. Это определение из Глоссария IASB, IAS 36.5. Другие разработчики стандартов и литература по бухучету обычно используют этот термин, и дают ему определение, указанное выше. В этом определении не указывается, чьи ожидания должны быть основой для определения потребительной стоимости. На основе его использования в стандартах и на практике, в целом, считается, что цель состоит в отражении наиболее эффективных прогнозом будущих денежных потоков, сделанных отчитывающейся компанией. Однако, как представляется, база измерения потребительной стоимости часто интерпретируется в плане дисконтирования этих прогнозов руководства, используя ставки, отражающие оценки текущие рыночные оценки временной стоимости денег и риски, соизмеримые с рисками актива.
46. Справедливая стоимость: сумма, за которую актив или пассив могут быть обменены между компетентными сторонами, желающими осуществить сделку на расстоянии вытянутой руки.
47. Это определение существует в IASB, оно последовательно применяется в стандартах IASB (см. Глоссарий IASB), с одним изменением. В определении IASB говорится «или погашенное обязательство», в то время как вышеуказанное определение определяет справедливую стоимость как сумму, на которую может быть обменен актив или пассив. Это изменение избегает вывода о том, что справедливая стоимость обязательства неизбежно является суммой, с помощью которой оно может быть погашено, то есть, стоимость выхода. Другими словами, определение базы справедливой стоимости принято, если употреблять нейтральные термины, как сумма, которая может быть обменена на актив или обязательство, не ограничиваясь рыночной стоимостью выхода, в отличие от стоимости входа.
48. Как представляется, разработчики стандартов бухучета придерживаются общего мнения о том, что цель измерения справедливой стоимости должна представлять собой рыночную стоимость актива или пассива на дату измерения. Если определяемой рыночной цены не существует, целью справедливой стоимости является оценка того, какой бы была рыночная цена, если бы рынок существовал. Однако следует отметить, что в традиционных определениях справедливой стоимости цель измерения рыночной стоимости не упоминается. Некоторые предлагают, чтобы это было сделано в прямо выраженной форме, используя более описательную терминологию (например, «справедливая рыночная стоимость»), или путем включения указания цели измерения рыночной стоимости в определение справедливой стоимости. Эти предложения не были приняты на том основании, что термин «справедливая стоимость» и его вышеуказанное определение могут и должны интерпретироваться таким образом, чтобы включать цель измерения рыночной стоимости.
49. Стоимость утраты (или «стоимость для бизнеса»). Убытки, которые понесла бы компания, если бы ее лишили актива. Верхней границей является его цена замещения. Низшей границей является возместимая сумма (которая является наибольшей из двух величин – чистой реализуемой стоимости и потребительной стоимости).
50. Термин не определяется и не используется в стандартах IASB. Вышеуказанное определение в значительной степени совпадает с определением, изложенным и объясненным в Изложении принципов финансовой отчетности Совета по стандартам бухучета Соединенного Королевства, Глава 6, оно также известно как «стоимость для бизнеса».
51. Текущая стоимость будущих платежей не является базой измерения, это метод, который может применяться для оценки ряда вышеуказанных измерений при определенных обстоятельствах.

Глава 4 – Общий концептуальный анализ – Цели измерения рынка в сравнении с целями измерения, характерными для компании

Подход к концептуальному анализу
52. Главы 4 и 5 содержат общий концептуальный анализ предполагаемых обоснований целей измерения. Высказывается предположение, что имеется два основных источника различий между базами измерения по первоначальному представлению:

(a) Цели измерения рынка в сравнении с целями измерения, характерными для компании, и

(b) Различия в определении свойств активов, влияющих на стоимость активов и пассивов.

Анализ Глав 3 и 4 исходит из предположения о том, что надежное измерение по первоначальному представлению возможно всегда. Надежность измерения рассматривается в Главе 6.

Цели измерения рынка в сравнении с целями измерения, характерными для компании

53. В соответствии c целью измерения рыночной стоимости компания следит за рыночной ценой активов и пассивов, которые отражают предпочтения рыночного риска и ожидания рынка в отношении сумм, сроков и неопределенности будущих денежных потоков. Цель измерения, характерная для компании, следит за ожиданиями и предпочтениями риска руководства отчитывающейся компании. Эти ожидания и предпочтения риска могут отличаться в существенных аспекта от ожиданий и предпочтений рынка. В работе сделан вывод о том, что любое измерение статьи, отличающейся от ее рыночной стоимости, должно быть основано, прямо или косвенно, от ожиданий, характерных для компании.

Цель измерения рыночной стоимости

54. Цель рыночной стоимости основано, в соответствии с финансовой литературой, на рыночных ценах и эффективных рынках. Цель состоит в том, чтобы показать цену, которая являлась бы результатом открытого и активного конкурентного рыночного процесса. Силы конкурентного рынка на открытом и активном рынке служат цели превращения разнообразных ожиданий и предпочтений риска отдельных участников рынка в отношении актива или пассива в единую цену, от которой можно ожидать, что она заработает текущую ставку дохода, которая может быть заработана на рынке за соизмеримый риск в дату измерения. Приводится довод о том, что такой рынок включает в себя участников, желающих совершать сделки на расстоянии вытянутой руки, компетентных, по крайней мере в том смысле, что они имеют доступ ко всей общедоступной информации, а также что общедоступная информация имеется в достаточном количестве. 

55. Для цели определения и применения цели измерения рыночной стоимости предлагается следующее определение «рынка»:

Сообщество компетентных участников, желающих совершать сделки на расстоянии вытянутой руки, выполняющих большое количество обменных операций с активом или пассивом для достижения равновесной цены, отражая ожидание рынка относительно получения или уплаты рыночной ставки дохода за соизмеримый риск в дату измерения.
(См. параграфы 101-111 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения). Цель состоит в том, чтобы показать цену, которая «очистит рынок», то есть, цену, которая уравновесит спрос и предложение на актив или пассив в дату измерения.

56. Участники, желающие совершать сделки на расстоянии вытянутой руки, включают в себя участников, способности и мотивация которых определяются условиями конкурентного рынка и их индивидуальными целями по максимизации прибыли, предпочтениями риска и ожиданиями. Участники рынка не обязаны осуществлять операции с другими участниками по невыгодным ценам.

Цели измерения, характерные для компании

57. В Изложении концепций финансового учета FASB No. 7, «Использование информации о денежных потоках и текущей стоимости будущих платежей в бухгалтерских измерениях» (CON 7) отмечается, что альтернатива измерению, основанному на рынке характерная для компании:

«… (a) добавляет факторы, не предусмотренные в цене данного актива или пассива, по которой совершается операция, (b) включает предположения, сделанные руководством компании вместо тех, которые бы внес рынок, и / или (c) исключает факторы, которые были бы предусмотрены в цене рыночной операции. Говоря другими словами, каждая альтернатива либо добавляет свойства активу или пассиву, за которые участники рынка не будут платить, либо исключает свойства, за которые участники рынка требуют плату и получают ее». (параграф 31)

Например, компания может владеть информацией, профессиональными тайнами или процессами, которые, в соответствии с ожиданиями руководства, дадут ему возможность реализовать или выплатить денежные потоки, отличающиеся от денежных потоков, присущих рынку.

58. Цель измерения, характерная для компании, отражает ожидания руководства на основе его намерений. Некоторые считают, что такие измерения более полезны для инвесторов и кредиторов, чем рыночные стоимости, выражая мнение о том, что руководство знает о своем бизнесе больше, чем рынок, и что руководство должно будет отчитываться по своим планам и ожиданиям. Однако другие считают, что рыночная стоимость представляет собой открытого и активного процесса на конкурентном рынке, в котором участвуют компетентные участники, желающие совершать сделки на расстоянии вытянутой руки, на базе всей общедоступной информации и что руководство будет отчитываться в связи с объективными рыночными стоимостями, которые могут быть сравнимы с показателями разных компаний и с течением времени.

Сравнение целей рынка и целей, характерных для компании

59. В основном документе проводится анализ преимуществ и недостатков целей измерения рынка и целей измерения, характерных для компании. Основные различия суммированы в таблице ниже:
	Критерии
	Цели рынка
	Цели, характерные для компании

	Руководство:

(a) основа отчетности руководства:

(b) Воздействие преимуществ и недостатков, характерных для компании
	Рыночная стоимость. Прибыль и убытки представляются в той степени, в которой рыночная стоимость по первоначальному представлению отличается от суммы, выплаченной для приобретения актива или полученной в обмен за обязательство.

Представляются как прибыль или убытки, только когда они реализованы или отражаются в рыночной стоимости
	Собственные ожидания, предположения и намерения руководства отражаются в измерении активов и пассивов.

Отражаются в первоначальном измерении актива или пассива.

	Понятность:
	Зависит от концепций эффективных рынков и соответствующей финансовой литературы рынков капитала
	Зависит от полученной информации о намерениях, предположениях и ожиданиях руководства о том, как на их основе получают измерения.

	Релевантность:
	Отражает результаты сил открытого рынка, с участием компетентных сторон, желающих осуществить сделку на расстоянии вытянутой руки, имеющих доступ ко всей общедоступной информации в дату измерения.
	Отражает информацию, известную руководству, в дату измерения, включая восприятие руководством позитивных и негативных изменений в компании, которые не являются общедоступной информацией.



	Прогнозная стоимость:
	Основана на ожиданиях ставки дохода на рынке за соизмеримый риск в дату измерения, с учетом волатильности, вытекающей из рисков, присущих активу или пассиву.
	Основана на ожиданиях и предположениях руководства в дату измерения.

	Feedback стоимость:
	Сравнение ранее ожидаемых ставок дохода либо с фактическими рыночными ставками, либо с пересмотренными ожиданиями рынка.
	Сравнение предыдущих ожиданий руководства либо с фактическими рыночными ставками, либо с пересмотренными ожиданиями рынка.

	Сравнимость:
	(a) Измерения последовательно представляют равновесную цену рынка, отражающую ожидания рынка в дату измерения.

(b) На измерения не влияет, как приобретается актив или принимается обязательство, а также характер компании и планируемое использование статьи.
	



60. Высказывается мысль о том, что цель измерения рынка имеет важные свойства, которые делают ее более важной, чем цели измерения, характерные для компании, по крайней мере, по первоначальному представлению. В частности, высказывается предположение, что более релевантная цель измерения финансового отчета для инвесторов и других внешних пользователей состоит в том, чтобы компании измерялись в сравнении с рыночной стоимостью и при условии дисциплины рынка, а не по отношению к индивидуальным ожиданиям компаний (см. параграфы 122-130 основного документа  для дальнейшего анализа базы для данного предложения).

61. Для инвесторов и других внешних пользователей финансовых отчетов значительная информационная ценность может заключаться в знании намерений, ожиданий и предположений руководства, когда они отличатся от намерений, ожиданий и предположений, присущих рыночной стоимости по первоначальному представлению. Однако, как представляется, такая информация, характерная для компании, больше подходит в качестве предмета отдельных прогнозов или для дополнительного раскрытия информации.

Другие вопросы, рассмотренные в основном документе
· Рыночные цены и эффективные рынки

· Намерения руководства

Глава 5 – Общий концептуальный анализ – Свойства, влияющие на стоимость, и рыночные источники

62. Высказывается предположение, что априорное ожидание, основанное на цели измерения рыночной стоимости, состоит в том, что для статьи может быть только одна рыночная (справедливая) стоимость на любую дату измерения (последующий анализ основания для данного предложения см. параграфы 131-138 основной работы).

63. Различия в рыночных ценах на кажущиеся идентичными статьи могут быть связаны с:

(a) различия, иногда тонкие, во влияющих на стоимость свойствах статей, торгующихся на различных рынках; или

(b)  дебеты и кредиты, характерные для организации, такие как операционные издержки.

Однако эти факторы не объясняют всех различий. Возможно различия в рыночных ценах некоторых идентичных активов и пассивов на дату измерения являются результатом неэффективности рынка.

Определение активов и пассивов, которые должны быть измерены по первоначальному представлению 

Свойства, влияющие на стоимость

64. Первый шаг в измерении рыночной стоимости актива или пассива или стоимости, характерной для компании, - это точное определение влияющих на стоимость свойств данного актива или пассива на дату измерения. В целом активы и пассивы могут быть классифицированы на договорные и недоговорные по своей природе. Влияющие на стоимость свойства договорных активов и пассивов в конечном итоге вытекают из договоров, что дает основу для установления ожидаемых денежных потоков и определения и установления цены на соответствующие риски. Влияющие на стоимость свойства недоговорных активов включают в себя их материальные и нематериальные характеристики, характер прав собственности, их местонахождение и состояние на дату измерения.

65. В основном документе также рассматривается, имеются ли дополнительные соображения, связанные с пассивами – в частности, относительно подхода к кредитному риску при измерении пассивов. В документе приведены доводы о том, обязательство произвести платеж имеет одинаковую справедливую стоимость по первоначальному представлению, независимо от того, является ли оно активом или пассивом. Кредитный риск, связанный с обязательством произвести платеж учитывается при определении рынком справедливой стоимости обязательства произвести платеж в качестве актива или пассива (последующий анализ основания для данного заключения см. параграфы 142-147 основного документа)

Единица бухучета

66. Важной предпосылкой для определения влияющих на стоимость свойств активов и пассивов является определение их единиц бухучета. То как определяется актив или пассив: как его самая мелкая определяемая единица или на основе группировки или агрегации с другими статьями, может изменить его свойства, влияющие на стоимость, и, следовательно, повлиять на измерение его рыночной стоимости или стоимости, характерной для компании. С единицами бухучета связаны два типа проблем:
(a) создание портфеля и

(b) уровень агрегации.

Создание портфеля

67. Портфель – это группа аналогичных активов и пассивов, в которых отдельные статьи сохраняют свою идентичность. В качестве примера можно привести кредитный портфель. Авторы документа считают, что рыночная стоимость портфеля может отличаться от суммы рыночных стоимостей входящих в него кредитов.

68. Авторы считают, что соответствующая единица учета кредита или портфеля по первоначальному представлению обычно является единицей бухучета, в которой компания приобретает актив или принимает обязательство. Обычно можно ожидать, что эта единица бухучета отражает влияющие на стоимость свойства актива или пассива по первоначальному представлению (для дальнейшего анализа базы данного предложения см. параграфы 149-154 основного документа).

69. Например, если компания выдает кредиты физическим лицам, предположительно единицей бухучета является кредит физическому лицу. Любое увеличение или уменьшение рыночной стоимости, вытекающее из деятельности компании по организации кредитов в диверсифицированный портфель, является вопросом, который следует рассмотреть в плане повторного измерения. Однако, если компания приобретает портфели кредитов, предположительно соответствующей единицей бухучета будет портфель, так как он отражает влияющие на стоимость свойства приобретенных кредитов по первоначальному представлению.

70. Приобретение портфеля также может включать другие активы и пассивы. Например, приобретение портфеля дебиторской задолженности по кредитным картам или портфеля обязательств по вкладам до востребования также может включать в себя нематериальный актив, представляющий собой выгоды от будущего денежного потока, ожидающиеся от будущего бизнеса с держателями кредитных карт или вкладчиками. Ожидаемые выгоды от отношений с клиентами следует оценивать отдельно в качестве нематериальной выгоды и рассматривать с целью их представления и измерения, как таковых.

Уровень агрегации

71. Агрегация – это соединение отдельных активов или пассивов с целью создания другого актива или пассива. Отдельные статьи теряют свою отдельную идентичность и преобразуются в другой актив или пассив. Как представляется, для контрактных статей база для оценки соответствующего уровня агрегации зависит от стандартов регулирующих, какие активы или пассивы должны быть представлены.

72. При определении надлежащего уровня агрегации для недоговорных активов, которые являются вкладом в процессы создания наличности. Справедливая стоимость агрегированного актива может существенно отличаться от суммы справедливых стоимостей отдельных компонентов, в зависимости от оценки рынком возможных синергетических последствий в результате их сочетания. Приобретение оборудования, которое вводится на территорию определенной фабрики и конфигурируется для специализированного использования на сборочном конвейере – это проблематичный пример. Является ли соответствующий уровень агрегации реконфигурированным оборудованием или сборочным конвейером, в который оно было включено?   

73. Авторы считают, что соответствующей единицей бухучета для недоговорных активов по первоначальному представлению является самый низкий уровень агрегации, при котором определяемый актив готов участвовать в создании будущих денежных потоков. Это предложение соответствует предположению, высказанному раньше. (см. параграф 32) о том, что считается, что первоначальное представление недоговорного актива происходит, для целей первоначального представления, в момент готовности участвовать в создании будущих денежных потоков (для дальнейшего анализа базы данного предложения см. параграфы 157-161 основного документа).

Определение соответствующего рынка (рынков)

74. В работе рассматриваются возможные источники рыночных цен, предполагается что актив или пассив, которые должны быть измерены, определен, включая его единицу бухучета и важные свойства, влияющие на стоимость. Рассматривается вопрос о том, какой рынок может устанавливать рыночную стоимость актива или пассива по первоначальному представлению, когда существует больше одного рыночного источника.

Рынки входа и выхода и связанные с этим вопросы

75. Авторы считают, что измеряя актив или пассив по первоначальному представлению, компания обычно должна следить за рынком, на котором она приобрела актив или приняла обязательство (для дальнейшего анализа базы данного предложения см. параграфы 164-166 основного документа).

76. Активы, торгующиеся на рынке, на котором компания приобрела актив или взяла на себя обязательство, имеют те же самые влияющие на стоимость свойства, что и актив (пассив), измеряемый в дату его первоначального представления. Законность и полезность этого предположения проверяется различными возможными ситуациями, связанными с входом в рынок и с выходом из него.

Рынки, на которых компания делает оптовые покупки, а продает в розницу

77. Рассмотрим следующий пример: розничный торговец скобяными товарами, приобретает гвозди навалом на оптовом рынке, а затем продает их мелкими партиями по более высокой цене на розничном рынке. Физические свойства гвоздей не меняются. Однако функция розничного торговца добавляет справедливую стоимость, повышая цену для розничных покупателей. Авторы высказывают мысль о том, что соответствующим рынком для розничного торговца при измерении рыночной стоимости гвоздей по первоначальному предъявлению является его рынок входа (оптовый рынок). Любое превышение розничной цены над оптовой является результатом розничной деятельности после первоначального представления – т.е., это вопрос повторного измерения.

Крупные пакеты и эффект объема

78. Часто рыночная цена может меняться в зависимости от объема приобретаемого актива. Например, может быть скидка на парк транспортных средств (грузовиков) или различные рыночные цены на крупные и мелкие пакеты ценных бумаг. В работе приводится довод о том, что измерение по первоначальному представлению основывается на рынке, где приобретался актив. Однако есть предостережение. Ожидается, что  компания приобретает активы на самом выгодном рынке, открытом для нее. Например, компания, имеющая право на скидки на парк транспортных средств, обычно определяет справедливую стоимость, используя цены на рынке транспортных средств, даже если она не воспользовалась этим рынком.

Обязательство гарантии и аналогичные обязательства исполнения

79. Рассмотрим пример розничного торговца телевизорами, который также продает гарантийные контракты, расширяющие пределы гарантии, предоставляемой изготовителем. Рынком входа для розничного торговца является рынок, на котором он принимает гарантийные обязательства, т.е., рынок со своими клиентами. Его рынком выхода  является рынок, на котором он может заплатить страховщику – третьей стороне за принятие обязательств по гарантийному обслуживанию.

80. Страховщики – третьи стороны вероятно примут более низкую цену за принятие обязательств по данному договору гарантии, поскольку им не надо будет нести издержек по маркетингу. Разница в рыночных ценах между рынками вода и выхода не связана со свойствами самих договоров гарантии как таковых. Однако между гарантиями, продаваемыми на этих двух рынках, могут существовать влияющие на стоимость различия, например в кредитном риске и риске исполнения розничного торговца и эмитента.

81. Подводя итог, различия в рыночных стоимостях между рынками входа и выхода для гарантий и аналогичных обязательств исполнения не могут полностью объясняться влияющими на стоимость различиями в свойствах обязательств по первоначальному представлению. При определении и измерении всех факторов, влияющих на различия между рыночными ценами рынка входа и рынка выхода,  а иногда на саму цену рынка выхода имеется ряд потенциальных сложностей.  Высказывается предположение, что, с учетом этих сложностей, соответствующим рынком для розничного торговца телевизорами в данном примере может быть рынок (входа) с розничными клиентами, а не рынок (выхода) со страховщиками – третьими сторонами за исключением тех случаев, когда выполняются определенные условия, оправдывающие немедленное проведение повторного измерения по стоимости рынка выхода, которая может быть надежно спрогнозирована.

82. Однако авторы признают, что, по-видимому, существуют важные ситуации, когда имеется несколько рынков на идентичные статьи, и для оценки характера и причин этих различий в цене необходимо дальнейшее более глубокое исследование. Когда для идентичных активов и пассивов существуют различные рынки, то тогда должно быть какое-то обоснованное правило для выбора из цен на этих рынках. Предложение состоит в том, чтобы следует выбирать наиболее выгодную рыночную цену, доступную для компании. Такое правило потребует существенной поддержки в виде рекомендаций. В частности, рынок, предоставляющий наиболее выгодную цену, не обязательно определяется самой низкой рыночной ценой, доступной для покупателя, или самой высокой рыночной ценой, доступной для продавца, когда учитываются операционные издержки.

Другие соображения, связанные с рынком

83. Информационная ассиметрия возникает тогда, когда  некоторые участники рынка имеют, или считается, что они имеют информацию относительно некоторых влияющих на стоимость свойств статей, которые недоступны другим участникам рынка. Авторы доказывают, что информационная ассиметрия – это риск информационной погрешности, и, как представляется, те значения, которые различные участники рынка могут применять к этому риску, в целом неотличимы от ожиданий, характерных для компании.

Разница между ценами продавца и покупателя (спред)

84. На дилерском рынке по активно торгующимся активам котируемые цены продавца и покупателя в данную дату вероятно представляют цены, которые дилеры платили и получали в эту дату, в этом случае может считаться, что спред представляет собой операционные издержки для покупателей и продавцов. Однако в других случаях разница между ценами продавца и покупателя, диапазон которой может быть широким, вероятно в значительной степени представляет некоторые важные погрешности и может лишь указывать диапазон, в  котором может находиться справедливая стоимость. Таким образом, когда имеется широкий диапазон разницы между ценами продавца и покупателя, авторы работы считают, что для оценки справедливой стоимости в рамках такого диапазона возможно придется искать другие источники. Не существует концептуального обоснования для предположения, что значение в средней точке разницы между ценами продавца и покупателя является более качественной оценкой, чем любая другая точка в этом диапазоне.

Доступность рынка и связанные с этим вопросы

85. Распространено мнение, что неправильно измерять справедливую стоимость статьи на основе рынка, который не доступен компании, владеющей активом или принявшей обязательство. Ограничения по доступности рынка могут объяснить некоторые ситуации, когда для того же актива или пассива предположительно имеется несколько рынков. Для тщательного определения, что означает «доступность рынка» и может ли она принимать различные формы, с различными последствиями для измерения справедливой стоимости, необходимо дальнейшее исследование. Например, компания может не иметь собственного права доступа к рынку определенного актива, однако эта компания может заключить договор с другим лицом, которое может торговать на этом рынке, о приобретении актива на этом рынке и последующей продаже его данной компании. В других ситуациях рынок может быть недоступен для компании в силу юридических или других ограничений относительно того, кто может владеть или управлять определенными активами.

Операционные издержки

86. Операционные издержки определяются как дополнительные издержки, непосредственно связанные с приобретением, выдачей или реализацией актива или пассива, и для целей измерения справедливой стоимости не могут быть возмещены на рынке в дату измерения. Авторы предполагают, что операционные издержки, в соответствии с определениями, не являются частью справедливой стоимости актива или пассива по первоначальному представлению (См. параграфы 193-200 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).

87. Авторы доказывают, что издержки, понесенные компанией в связи с приобретением актива или принятием обязательства, которые могут быть возмещены на рынке данного актива или обязательства, не следует рассматривать как операционные издержки, они должны быть включены в определение справедливой стоимости актива или обязательства по первоначальному представлению. Например, предположим, что должен быть импортирован определенный товар, в связи с этим должна быть уплачена импортная пошлина, которую выплачивает импортер. В соответствии с вышесказанным пошлина не является операционной издержкой, если импортер мог возместить ее, перепродав товар на внутреннем рынке, так как покупателям на внутреннем рынке пришлось бы платить пошлину самим, если бы они импортировали этот товар. Намерение импортера перепродать товар не является обязательным, так как торговые намерения компании не влияют на рыночную стоимость актива или обязательства по первоначальному представлению.

Другие вопросы, рассмотренные в основном документе

· Определение соответствующего рынка (рынков), рассмотренные дополнительные ситуации

· Кредитные активы

· Обязательства по вкладам до востребования

· Готовые и частично готовые изделия

· Коммерческие приобретения

· Другие соображения, связанные с рынком

· Различие между рыночными стоимостями и суммами, которые могут быть немедленно реализованы или урегулированы

Глава 6 – Общий концептуальный анализ – надежность

Определение надежности
88. Авторы работы доказывают, что основным обоснованием надежности является «добросовестное представление» и что соответствующая отправная точка для анализа надежности базы измерения – это выяснение, что она имеет целью измерить. Затем надежность базы измерения по первоначальному представлению оценивается с точки зрения, способна ли она разумно представлять то, что она имеет целью измерить. Например, надежность попытки измерить справедливую стоимость оценивается с точки зрения того, добросовестно ли она представляет важные свойства рыночной стоимости.

89. В большинстве концептуальных принципов указывается, что необходимо достичь компромисса между релевантностью и надежностью. Однако некоторые утверждают, что когда приемлемого уровня надежности достигает более одной альтернативной базы измерения,  следует выбирать наиболее релевантное из этих баз измерения. Это не обязательно самая надежная база измерения. Авторы документа придерживаются этой точки зрения.

90. Ограничения надежности базы измерения являются результатом какого-либо типа погрешности измерения, которая существует, когда имеет место разнообразие или ряд различных разумно возможных или обоснованных сумм. Выделяется два источника погрешности измерения:
(a) погрешность измерения

(b) экономическая погрешность.

Они используются в главе 7 в анализе альтернативных баз измерения.

Погрешность измерения

91. Оценка предполагает суждение относительно существующего неопределенного состояния или будущего результата. В качестве примера можно привести измерения, основанные на оценке качества золота на золотом прииске (существующее неопределенное состояние) и оценке будущих сроков и сумм денежных потоков, которые будут поступать от кредитной дебиторской задолженности (неопределенный будущий результат). В обоих примерах фактическую сумму статьи в итоге можно будет определить.

92. На фактические результаты может оказать влияние информация о событиях или обстоятельствах, которые не существовали на дату измерения. Таким образом, суждение о надежности оценки измерения следует выносить на основе фактов и обоснованности предположений на дату измерения, а не обязательно будущим результатом. Компания может повысить надежность недостоверных измерений, с помощью установления и документирования строгой системы политик, процедур и механизмов контроля измерений.

93. Существенное значение имеет различие между погрешностью оценки и волатильностью. Возможно какую-либо статью можно измерить и точно определить (т.е., ее можно надежно измерить), например, курс по валютным операциям «спот». Однако измерение статьи может быть в высшей степени волатильным , т.е., подверженным значительным колебаниям с течением времени по мере изменения рыночной конъюнктуры. Волатильность с течением времени просто отражает меняющуюся рыночную конъюнктуру и не указывает на ненадежность измерений в различных точках времени. 

Экономическая погрешность

94. Погрешность возникает в тех случаях, когда явление не может быть определено в достаточно конкретных терминах, чтобы можно было обоснованно выразить его количественно, по крайней мере, без важных ограничивающих предположений. То есть, какое-то качество или свойство актива или обязательства, может быть неизвестно и узнать его невозможно.

95. Основная экономическая погрешность в бухучете связана с произвольностью распределений или отнесений, когда себестоимость или стоимость статьи должна быть распределена между двумя или более активов или обязательств. В качестве примера можно привести операции по покупке набора товаров и self-constructed assets, связанные с использованием других активов или накладными расходами компании.

96. Надежность измерений, связанных с экономической погрешностью, должна интерпретироваться тщательно, учитывая присущие им ограничения. 

Раскрытие информации

97. Обоснованное описание измерения неопределенного явления или состояния требует больше информации, чем представление одной суммы, выбранной из ряда возможностей. Также требуется информация о характере, размере и форме диапазона погрешности.

98. Информация о погрешности измерения является важным элементом представления измерения в финансовом учете. Оценка надежности измерения должна включать в себя информацию, которая может быть представлена об этой базе измерения и о погрешности измерений. В частности, считается, что пользователи финансового отчета заинтересованы в том, как сомнительное измерение было получено из ряда разумно возможных сумм, а также в характере и степени погрешности измерения. 

99. Базу измерения нельзя считать ненадежной исключительно потому, что она имеет широкие пределы погрешности измерения, если может быть представлена обоснованная и полезная информация, дающая пользователям возможность понять и оценить погрешность.

100.  В итоге авторы предлагают при оценке надежности измерения учитывать следующие два фактора:

(a) характер и степень погрешности измерения присущий данной базе измерения, и

(b) релевантность и надежность дополнительной информации о характере и степени погрешности измерения, которая может быть представлена в отношении этой базы измерения. 

(См. параграфы 201-223 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения)

Другие вопросы, рассмотренные в основном документе

· Допущения в погрешности оценки

Глава 7 – Анализ альтернативных баз измерения 

101. В данной главе рассматривается каждая альтернативная база измерения в контексте общего концептуального анализа. Конечная цель этого анализа состоит в определении, является ли одна база или какое-либо обоснованное сочетание баз наиболее подходящей по первоначальному представлению. 

Справедливая стоимость

102.  Предварительный вывод, сделанный в Главе 4 состоит в том, что цель измерения имеет важные свойства, делающие ее более важной, чем измерение, характерное для компании, по крайней мере, по первоначальному представлению. Также приводится довод о том, что основная цель справедливой стоимости – отражение рыночной стоимости статьи в дату измерения. Следовательно, справедливая стоимость должна считаться более релевантной, чем базы измерения, которые зависят от ожиданий, характерных для компании, если она может быть надежно измерена.

Ограничения надежности

103.  Надежность оценок справедливой стоимости оценивается в связи с добросовестностью, с которой такие оценки представляют свойства рыночной стоимости. Затем справедливая стоимость сравнивается со свойствами других баз измерения по первоначальному представлению.

104.  Оценка справедливой стоимости имеет ограничения по надежности, когда нет непосредственно наблюдаемой рыночной стоимости статьи в дату измерения. Авторы работы рассматривают вопрос о том, имеются ли обстоятельства, при которых достаточно надежная оценка справедливой стоимости за счет разумных затрат и усилий невозможна, и, если надежная оценка считается невозможной, то что можно сделать. Авторы делают вывод, что в некоторых распространенных ситуациях справедливую стоимость по первоначальному представлению надежно оценит невозможно.

Рыночные цены

105.  Наиболее надежным источником справедливой стоимости актива или обязательства является наблюдаемая рыночная цена на идентичные активы или обязательства в дату измерения. Для достижения четкого и последовательного понимания, что имеется в виду под рынком, необходимы дополнительные пояснения. Некоторые вопросы, необходимо рассмотреть в связи с этим, рассматриваются в основном документе (см. параграфы 240-242 основного документа). Они включают в себя:
(a) условие знания: необходим ли минимальный уровень общедоступной информации для того, чтобы сделать рынок возможным, и, если это так, каким должен быть минимальный уровень.

(b) Большая разница между ценами продавца и покупателя: они могут представлять диапазоны погрешности.

106.  Авторы доказывают, что одна наблюдаемая операция или несколько нерегулярных операций не обязательно создают рынок. Авторы предполагают, что договорная цена, уплаченная или полученная за актив или обязательство, не должна называться ее справедливой стоимостью по первоначальному представлению за исключением тех случаев, когда имеются убедительные доказательства того, что она действительно имеет существенные свойства рыночной стоимости. Такие доказательства не существуют в отношении определенных уникальных активов и обязательств.

107.  Как представляется, существует распространенное мнение, что договорная цена актива или обязательства, достигнутая в результате переговоров «на расстоянии вытянутой руки» между покупателем и продавцом, должна считаться его рыночной ценой в дату операции за исключением тех случаев, когда существуют убедительные доказательства об обратном. Это прагматическая позиция, основанная на практике, а не заявление принципа. Она косвенно предполагает, что отдельные покупатели и продавцы – это обычно рациональные, желающие и информированные стороны, заключающие сделку «на расстоянии вытянутой руки», и что все отступления от рыночной стоимости будут совершенно очевидны. Вопрос состоит в том, обязательно ли эти презумпции являются обоснованными.

108.  В принципе договорная цена, которую компания платит в обмен на актив или обязательство, является основой исторической стоимости этого актива или обязательства – т.е., без учета операционных издержек, это справедливая стоимость встречного удовлетворения, предоставленного для приобретения актива или полученного для принятия обязательства. Однако справедливая стоимость актива или обязательства по первоначальному представлению может существенно отличаться от его договорной цены. Каждый день люди заключают сделки и платят больше справедливой стоимости за товары и услуги. Отдельные договорные цены могут быть больше или меньше справедливой стоимости в силу незнания, неудовлетворительно проведенных исследований, удобства или неблагоприятной позиции на переговорах, а также других причин.

109.  Во многих ситуациях будет разумно предположить, что договорная цена, обмененная на актив или обязательство, разумно отражает его рыночную стоимость в дату операции. Например, обычно видно, что суммы, уплаченные за обычные, общедоступные товары и услуги, соответствуют ценам, наблюдаемым на рынке.

110.  Озабоченность возникает в связи с активом или обязательством, для которых нет рынка и нет видимой базы для поддержания или опровержения презумпции, что договорная цена равняется его справедливой (рыночной) стоимостью по первоначальному представлению. Эту проблему можно проиллюстрировать примером. Предположим, что компания А ведет переговоры о покупке уникального актива, например частной дочерней фирмы-производителя компании В. Сделанная компанией А оценка максимальной суммы, которую она будет готова заплатить, предположительно будет основываться на ее частной информации и ожиданиях, характерных для компании. Она может ожидать определенных синергетических эффектов в связи со своей текущей деятельностью или считать, что ее профессиональная деятельность более эффективна, чем деятельность других участников данного бизнеса. Предположим, что максимальная сумма, которую компания А готова заплатить, составляет 1,5 млн. Компания В, с другой стороны, на основе своих знаний и ожиданий может оценивать дочернюю компанию значительно ниже. Она моет быть не такой оптимистичной, как компания А, и у нее могут быть более низкие ожидания относительно синергетических эффектов, которые она может извлечь из актива. Предположим, компания В оценивает стоимость в 0,5 млн.  и будет готова продать компанию за любую цену, превышающую эту сумму. Компании А и В не осведомлены об ожиданиях, базах данных и профессиональных качествах друг друга, хотя они могут пытаться узнать о них как можно больше, чтобы укрепить свои соответствующие позиции для заключения сделки. Какова справедливая стоимость данного актива? Предположим, компания А приобретает дочернюю компанию за 1,35 млн. наличными. Считается ли это справедливой стоимостью работающей дочерней компании по ее первоначальному представлению компанией А.

111.  Уникальный актив, приведенный в качестве примера выше, характеризуется тем, что может не быть реальной возможности получения убедительных доказательств того, является или не является биржевая цена справедливой стоимостью. Возможно компания А сделала договорную покупку. Или же возможно, что ожидания синергетического эффекта, характерные для компании, не имели под собой реальных оснований, а были необоснованно оптимистичными. Биржевая цена 1,35 млн. для компании А является исторической стоимостью актива , и возможно это все, что можно с уверенностью увидеть по первоначальному представлению в данном случае.

112.  Это не означает, что в данной ситуации биржевая цена не может быть самой подходящей базой для измерения актива по первоначальному представлению. Важный вопрос – это является ли цена сделки в таких ситуациях справедливой стоимостью актива или обязательства в дату измерения или же единственное, что можно утверждать, - это уплаченная цена (историческая цена).

113.  Некоторые утверждают, что если достигнуто соглашение о том, что наиболее релевантной базой измерения по первоначальному представлению является справедливая стоимость, то самая близкая имеющаяся замена или замещение должны рассматриваться как «справедливая стоимость», независимо от того, как далеко от цели справедливой (рыночной) стоимости может быть фактическое измерение. Другие не поддерживают это мнение. Они считают, что измерение должно рассматриваться в свете того, что было фактически достигнуто, и не претендовать на большее. 

114.  Вышеуказанный пример показывает, что учетное измерение по первоначальному представлению иногда прибегает к предположению, что дл того, чтобы устранить погрешность, справедливая стоимость надежно представлена другой базой учета (в данном случае, исторической стоимостью). Если рассматривать биржевую цену (историческую стоимость) как справедливую стоимость по первоначальному представлению уникальных активов или пассивов для которых нет рынка или альтернативного источника для оценки справедливой стоимости, возникает проблема, она состоит в том, что это создает ожидание, что суммы достоверно представляют свойства рыночной стоимости в тех случаях, когда нет достаточных доказательств в поддержку этого ожидания и существуют потенциально широкие, но неопределимые пределы погрешности измерения справедливой стоимости.

Модели и методы оценки

115.  В тех случаях, когда нет видимой рыночной цены, справедливая стоимость может быть установлена с помощью моделей и методов оценки. Такие модели и методы оценки должны соответствовать цели оценки справедливой стоимости и включать в себя предположения, что участники рынка использовали бы всякий раз, когда рыночная информация доступна без чрезмерных затрат и усилий. Когда рыночная информация может быть получена только ценой чрезмерных затрат и усилий, компания в качестве вводной информации может использовать в качестве практического средства свои собственные предположения, однако авторы документа считают, что результатом может быть не справедливая стоимость, а скорее замена справедливой стоимости.

116.  Авторы высказывают предположение о том, что не может считаться, что модель или метод достигли надежной оценки справедливой стоимости, если это в значительной степени зависит от ожиданий, характерных для компании, когда нет доказательств, что они надежно представляют рыночные ожидания (см. параграфы 232-267 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).

117.  Необходимо отметить, что когда нет возможности надежно оценить справедливую стоимость, измерения, основанные на ожиданиях, характерных для компании или цены сделки могут быть самым хорошим измерителем, имеющимся по первоначальному представлению. Но авторы работы рассматривают их как заменители справедливой стоимости, считая, что цель должна состоять в отборе самого лучшего заменителя, который может быть измерен с адекватной степенью надежности, используя методологии, по возможности соответствующие цели измерения справедливой стоимости. Необходимо четко описать заменители измерения справедливой стоимости, отражая их суть, не как справедливую стоимость.

118.  Сами по себе недоговорные активы не создают денежных потоков из самих себя, однако участвуют наряду с другими факторами в процессе создания денежных потоков, они могут представлять значительные проблемы в измерении справедливой стоимости в тех случаях, когда нет наблюдаемых рыночных цен на идентичные или аналогичные активы. Для повышения надежности оценки справедливой стоимости могут быть использованы методы множественной оценки. Однако невозможно дать независимую оценку текущей стоимости будущих денежных потоков по недоговорным активам, которые используются наряду с другими факторами в процессе зарабатывания денежных средств, без важных предположений по отнесению. Такое отнесение имеет существенную погрешность, поскольку требует one-to-many allocation. Таким образом, как представляется, что нельзя ожидать, что модель текущей стоимости будущих платежей будет давать надежные оценки справедливой стоимости недоговорного актива, являющегося одним из многих факторов, участвующих в процессе зарабатывания денежных средств.

Оценка других возможных баз измерения по первоначальному представлению

119.  Авторы работы оценивают все остальные альтернативные базы измерения в плане их релевантности и надежности. Цель состоит в оценке:
(a) имеются ли факторы, которые могут опровергнуть предварительный вывод, указанный выше, о том, что справедливая стоимость является предварительной базой измерения, когда она может быть надежно оценена; и

(b) их потенциал в качестве заменителя, когда справедливая стоимость не может быть оценена на адекватном уровне надежности.

Историческая стоимость

120. Часто имеются убедительные доказательства того, что справедливая стоимость встречного удовлетворения, предоставленного или полученного за статью, также представляет собой справедливую стоимость статьи на дату первоначального представления. Однако есть много случаев, когда существенные различия между справедливой стоимостью и исторической стоимостью могут возникнуть даже по первоначальному представлению. Авторы работы рассматривают историческую стоимость как возможную базу измерения только в тех случаях, когда невозможно доказать, что она равна справедливой стоимости полученной статьи, и поэтому должна оцениваться по своим свойствам исторической собственности.

Релевантность

Характер исторической стоимости

121.  Историческая стоимость не имеет целью измерять полученную стоимость. Она должна быть дополнена дополнительным измерением возместимой стоимости. Без независимого обоснования нельзя предполагать, что уплаченная цена не может быть возмещена на рынке. В этом важном аспекте историческая стоимость менее релевантна, чем справедливая стоимость в качестве базы измерения по первоначальному представлению.

Измерение, характерное для компании

122. Поскольку авторы работы предлагают описывать базу измерения как «историческую стоимость» только в тех случаях, когда она отличается от справедливой стоимости, она неизбежно является измерением, характерным для компании. Например, если зарегистрированная историческая стоимость актива выше справедливой стоимости, компания должна иметь более высокое ожидание, по сравнению с ожиданием рынка, относительно возместимой суммы

Цель приведения в соответствие доходов и расходов

123.  Релевантность исторического учета, основанного на затратах, традиционно основывалась на цели приведения в соответствие расходов и доходов. Соответствие имеет корни в экономическом допущении о том, что для достижения выгоды (дохода) обычно необходимо чем-то жертвовать (как правило нести расходы). Историческая стоимость представляет собой инвестиции или жертвы, принесенные для достижения выгоды в виде дохода. Целью традиционного учета состоит в том, чтобы учитывать стоимость актива, когда отражаются доходы, в создании которых, как считается, участвует данный актив. Считается, что определение и измерение исторической стоимости активов по первоначальному представлению является первым важным шагом в процессе приведения в соответствие.

124.  В настоящее время в принципе устоялось мнение о том, что вклад в формирование денежных средств должен соответствовать определению актива для того, чтобы обосновать капитализацию его стоимости, и что его стоимость следует переносить только в том случае, если она может быть возмещена. Измерение актива по его первоначальному представлению по его рыночной (справедливой) стоимости дает первоначальную точку соответствия между рыночной стоимостью актива и его исторической стоимостью. Перенос исторической стоимости актива, отличающейся от его справедливой стоимости по первоначальному представлению, приводит к менее информативному приведению в соответствие в более поздние периоды, когда актив в конечном счете реализуется, так как показываемая в отчете прибыль или убытки в это  время в будущем не будет различать последствия для чистого дохода от деятельности, связанной с приобретением или созданием актива, от последствий для чистого дохода от будущей деятельности.

125.  Таким образом, авторы приводят довод о том, что за счет измерения активов по справедливой стоимости, а не по исторической стоимости по первоначальному представлению цель приведения в соответствие доходов и расходов не утрачивается, а усиливается. 

Полезность решения

126.  Историческая стоимость может быть полезной в прогнозировании будущего чистого дохода, отражаемого в отчетности. Однако это само по себе не имеет каких-либо необходимых последствий для будущих денежных потоков. С другой стороны, справедливая стоимость не отражает ожиданий рынка по этим будущим денежным потокам.

127.  Авторы высказывают мнение, что историческая стоимость менее релевантна, чем справедливая стоимость по первоначальному представлению активов и обязательств (см. параграфы 281-302 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).

Историческая стоимость как заменитель справедливой стоимости по первоначальному представлению

128.  Анализ и предварительные выводы, приведенные выше, указывают на то, что историческая стоимость рассматривается как заменитель справедливой стоимости по первоначальному представлению, когда справедливая стоимость не может быть оценена с приемлемой надежностью. Релевантность исторической стоимости заключается в том, что она представляет собой справедливую стоимость встречного удовлетворения, предоставленного или полученного в обмен на актив или обязательство.

Ограничения по надежности

129.  Историческая стоимость в своем самом чистом виде отражает согласованную сумму обмена, выплаченную или полученную за актив или обязательство по первоначальному представлению. Ее наиболее прямое и надежное измерение происходит в ходе выполнения операции на расстоянии вытянутой руки между покупателем и продавцом.

130.  Измерение исторической стоимости требует отнесения затрат к активу или обязательству. Часто затраты должны распределяться между активами, обязательствами и расходами.  Такие отнесения могут иметь one-to-many или many-to-many погрешность. В качестве примеров можно привести неразрешенные и неразрешимые споры по распределению накладных расходов по товарно-материальным запасам, горным работам, разрабатываемым нефтяным месторождениям и self-constructed активам, или когда обязательство возникает как часть операции «корзиночной» закупки.

131.  Добросовестность заявлений в значительной степени снижается в обычных ситуациях, когда требуются выделение значительных сумм. Когда пределы погрешности очень велики, историческую стоимость, возможно, будет сложно измерить с разумной надежностью. Правила выделения сумм, предписанные стандартами бухучета, могут обеспечить определенную степень последовательности измерений исторической стоимости, тем самым, улучшая проверяемость и, возможно, сравнимость. Ситуации, в которых погрешность исторической стоимости может быть самой высокой (self-constructed или специализированные недоговорные активы) это те же ситуации, в которых справедливую стоимость бывает невозможно определить надежно. Таким образом, можно утверждать, что историческая стоимость имеет ограниченную пользу в качестве надежного заменителя справедливой стоимости в этих ситуациях. 

132.  Дополнительная проблема возникает в отношении затрат до представления. Например, эта проблема с очевидностью наблюдается в исторической стоимости, зарегистрированной для активов, являющихся результатом исследований и разработок, изучения и разработка месторождений полезных ископаемых, нефтяных и газовых месторождений, а также для затрат, предшествующих строительству, и преддоговорные затраты. Такие затраты не могут быть капитализированы до того, как будет отражен актив, а большинство стандартов запрещает их капитализацию задним числом, когда актив отражается позже.  В результате историческая стоимость, отражающая сумму такого актива, не является добросовестным представлением справедливой стоимости встречного удовлетворения, предоставленного для ее создания. 

133.  И, наконец, существует условие возвратности стоимости актива и потенциальные трудности при достижении надежных оценок в поддержку выяснения, выполнены ли эти условия.

134.  Таким образом, определение исторической стоимости может иметь потенциально обширные области погрешности измерения в распространенных ситуациях.

135.  Некоторые могут возразить, что несмотря на эти проблемы, следует считать, что историческая стоимость имеет приемлемую надежность, так как историческая стоимость:

(a) в конечном итоге основывается на фактических обменных суммах сделки; и

(b) существует в течение многих лет, ее поддерживает всесторонний практический опыт и знание, многие выделения сумм до некоторой степени ограничены стандартами бухучета.

Авторы предполагают, что с практической точки зрения определения исторической стоимости статей, которые соответствуют существующим стандартам и методам, должны продолжать считаться надежными, когда нет убедительных доказательств того, что может надежно применяться другая более релевантная база измерения. 

136. Авторы высказывают мысль, что база исторической стоимости, применяемая в соответствии с общепринятыми принципами бухучета, может считаться релевантным и надежным заменителем справедливой стоимости по первоначальному представлению, когда справедливую стоимость нельзя надежно установить, если разумно предположить, что сумма исторической стоимости возместима (в случае актива) или разумно представляет причитающейся суммой (в случае обязательства) (См. параграфы 101-111 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).

137.  Релевантность исторической стоимости в качестве заменителя справедливой стоимости по первоначальному представлению может быть повышена, если она применяется на основе баз, как можно более совместимых с целью измерения справедливой стоимости. Основной документ определяет несколько вопросов, которые могут быть рассмотрены в связи с этим, но не делает попытки разрешить их (см. параграфы 318-319 и Приложение С основного документа).

Текущая стоимость - стоимость замены актива и цена замещения

Релевантность
138. «Текущая стоимость» включает в себя стоимость замены актива и цена замещения. Она определяется для целей настоящего документа, как наиболее экономичная стоимость замены актива идентичным активом (стоимость замены актива) или активом эквивалентной производственной мощности или потенциала срока службы  (цена замещения).

Стоимость замены актива

139. Стоимость замены актива обычно равняется исторической стоимости по первоначальному представлению. Однако она может существенно отличаться, когда, например, self-constructed активы требуют распределения затрат , произведенных в прошлых периодах, значительные затраты, предшествующие представлению, отражались как расходы по мере того как они были произведены, или когда наиболее экономичная текущая стоимость отличается от справедливой стоимости встречного удовлетворения, предоставленного за его приобретение.
140. Подобно исторической стоимости стоимость замены актива имеет целью только измерить сумму, которая  будет израсходована в дату измерения. Она не имеет цели измерять полученную стоимость, и, следовательно, должна быть дополнена условием возвратности.
Цена замещения

141.  Цена замещения имеет дополнительную, более амбициозную цель, чем стоимость замены актива. Цель состоит в измерении наиболее экономичной стоимости для замены производственной мощности или потенциала срока службы актива.
142.  Сторонники цены замещения считают, что она обеспечивает надлежащее измерение эффективности деятельности, так как она показывает, может ли компания вернуть цену замещения из доходов, что считается особенно важным в периоды изменения цен. Кроме того, она дает хорошие основания для прогнозирования будущей прибыльности компании с помощью исключения прибылей и убытков от владения, которые, возможно, не являются регулярными.
143.  Справедливая стоимость включает в себя важные свойства цены замещения на основе рыночных ожиданий. Другими словами рыночная стоимость актива отражает восприятие рынком самого высокого и наилучшего использования производственной мощности или потенциала срока службы актива (измеренная в части ее способности зарабатывать наличность при самом высоком и наилучшем использовании, дисконтированная с использованием ставки прибыли, скорректированной на рыночный риск).
144.  Цена замещения отличается от справедливой стоимости, когда она основывается на ожиданиях, характерных для компании, относительно потенциала срока службы или производственной мощности актива, и его «наиболее экономичной» цене замещения, которая отличается от рыночных ожиданий. Анализ в основном документе (см. параграфы 334-338 основного документа) поддерживает вывод о том, что определения цены замещения, характерные для компании, имеют серьезные ограничения. В частности, эта ситуация относится к определению и измерению производственной мощности или потенциала срока службы актива многих активов. Эти ограничения делают цену замещения менее релевантной, чем справедливая стоимость по первоначальному представлению.
145.  Кроме того, цена замещения, определяемая на основе, характерной для компании, имеет целью только измерить сумму, которая будет израсходована в дату измерения. Она не имеет целью измерить полученную стоимость и поэтому должна быть дополнена условием возвратности.
146.   Авторы предполагают, что стоимость замены актива и цена замещения имеют значительные ограничения в том, что они могут иметь целью измерить, что делает их менее релевантными базами измерения, чем справедливая стоимость для измерения по первоначальному представлению (См. параграфы 320-350 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).
147.  Многие сторонники текущей стоимости считают, что ее релевантность должна оцениваться в контексте стоимости утраты, которая рассматривается в одном из последующих разделов данной главы.
Текущая стоимость в качестве замены справедливой стоимости по первоначальному представлению

Релевантность

148.  Можно привести доводы в пользу того, что текущая стоимость более релеванта, чем историческая стоимость. Причина этого состоит в том, что историческая стоимость имеет целью измерить то, что было уплачено за актив или получено за обязательство, в то время как текущая стоимость имеет целью измерить наиболее экономичную сумму, которая на разумных основаниях могла быть уплачена или получена по первоначальному представлению. Если суммы текущей стоимости могут быть надежно измерены и можно ожидать их возвратности, можно ожидать, что они имеют более высокую информационную стоимость, чем историческая стоимость по первоначальному представлению. 

149.  При сравнении двух целей текущей стоимости цена замещения актива имеет целью представлять больше, чем стоимость замены актива, и, соответственно, с концептуальной точки зрения является более релевантной целью.

150.  Таким образом, в документе представлена иерархия релевантности заменителей стоимости. Наиболее предпочтительной является цена замещения актива,  на втором мете – стоимость замены актива, на третьем – историческая стоимость.

Ограничения по надежности

151.  Несмотря на то, что цена замещения с концептуальной точки зрения более релевантна, чем стоимость замены актива или историческая стоимость по первоначальному представлению, она имеет серьезные проблемы в связи с ее способностью давать надежную оценку. Эти проблемы коренятся в самой цели цены замещения, особенно в отсутствии объективных баз для определения наиболее экономичного потенциала срока службы актива или производственной мощности в контекстах, характерных для компании. Эти проблемы становятся острыми, когда существующий потенциал срока службы или производственная мощность актива могут быть достигнуты наиболее экономично с помощью использования активов, отличных от активов, которыми владеет компания – то есть, когда цена замещения отличается от стоимости замены актива.
152.  Авторы высказывают предположение о том, что цена замещения в контексте, характерном для компании, обычно не может обеспечить достаточно надежную оценку, чтобы использоваться в качестве заменителя справедливой стоимости при измерении многих активов во первоначальному представлению (См. параграфы 354-356 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).
153.  Стоимость замены актива по первоначальному представлению представляется способной обеспечить надежную оценку на основе, характерной для компании в некоторых ситуациях, когда цены замещения не могут быть надежно измерены. Например, стоимость замены актива некоторых self-constructed активов может обеспечить надежную оценку по первоначальному представлению, и может отличаться от исторической стоимости. Однако она испытывает те же проблемы, связанные с распределением, что и историческая стоимость. 
154.  Авторы предлагают использовать текущую стоимость по первоначальному представлению, предпочитая ее исторической стоимости в качестве заменителя справедливой стоимости в тех случаях, когда: 
(a) она может обеспечить надежную оценку; и

(b) разумно предположить, что она может быть возмещена  (в случае актива) или разумно представляет причитающуюся сумму (в случае обязательства).

Когда вышеуказанные условия не выполняются, авторы предлагают использовать историческую стоимость в качестве приемлемой замены по первоначальному представлению, при условии тех же двух условий, которые указаны выше для текущей стоимости (См. параграфы 351-361 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).

Чистая реализуемая стоимость

Релевантность
155. В противоположность измерениям, основанных на стоимости, чистая реализуемая стоимость является измерителем стоимости «выгоды» по первоначальному представлению.

Сравнение со справедливой стоимостью

156.  Сфокусированность на продаже: Чистая реализуемая стоимость обусловливает реализацию через продажу, а не через владение или использование актива. Выражение в определение «продажная цена при обычном ходе осуществления бизнеса» предположительно предназначена для того, чтобы избежать продажной цены при вынужденной ликвидации, однако термин «чистая реализуемая стоимость» обычно интерпретируется, как включающая в себя смысл потребительной стоимости. В противоположность, справедливая стоимость актива отражает то, что рынок считает самым высоким и наилучшим использованием. Кроме того, чистая реализуемая стоимость уменьшается на издержки, связанные с реализацией, чего не происходит в случае справедливой стоимости.

157.  Ожидания, характерные для компании: Чистая реализуемая стоимость обычно отличается от справедливой стоимости на сумму операционных издержек, вычтенных при определении чистой реализуемой стоимости, и на степень, в которой оценки издержек (если таковые имеются) отличаются от корректировки, которую можно ожидать от рынка. Кроме того, фраза «прогнозируемая продажная цена при обычном ходе осуществления бизнеса» может интерпретироваться в контексте, характерном для компании. Эти возможные различия отражают последствия различий между ожиданиями, характерными для компании, и для рынка. Анализ чистой реализуемой стоимости не дает никаких оснований опровергать общий вывод о том, что рыночная (справедливая) стоимость более релевантна, чем измерения, характерные для компании по первоначальному представлению активов и обязательств.

158.  Авторы предполагают, что чистая реализуемая стоимость является менее релевантной базой измерения, чем справедливая стоимость по первоначальному представлению активов и обязательств (См. параграфы 362-373 основного документа для дальнейшего анализа базы данного предложения).
Чистая реализуемая стоимость в качестве заменителя справедливой стоимости по первоначальному представлению

159.  Если в качестве заменителя справедливой стоимости предполагается использовать чистую реализуемую стоимость, ее следует применять на основе, которая в наибольшей степени соответствует цели измерения справедливой стоимости. Это означает:
(a) интерпретацию «прогнозируемой продажной цены при обычном ходе осуществления бизнеса» как цель измерения рыночной стоимости;

(b) исключение операционных издержек, т.е., обратное добавление их к чистой реализуемой стоимости, и

(c) интерпретация «затрат по завершению» в контексте справедливой стоимости.

Результатом уже не будет чистая реализуемая стоимость. Это будет оценка справедливой стоимости, если она в значительной степени базируется на информации, соответствующей рыночным ожиданиям.

